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ولما تدرس كذلك. عندك هدف يكون بر الوالدين ولكن بينك وبين الله اعلى  :مثال

المقارنة بالمحيط الي انت فيه  .......  هووووالسبب الجوهري ❑

ان والمكانالامتحانات  في كثير تشابه بالظروف المحيطة  وتشابهه بالزم:/ العبء الدراسي / كلنا رابعه نفس المواد

فرصه الأداء بأداء الاخرين  وبعطيها وسط وسيط منوال وكل علامه اكم طالب جابها نقارنانهوالهدف

الدفع السابقة الشعبة مقارنه معسلوكعلىالدكتورلحتي يحكم:المنحنىمنالهدف

*(شياءلى الالازم نبني معايير التقييم بعدين نعطي الحكم ع)ويعلمنا مهارات التفكير والحكم والتقييم على الأشياء

على الاكل  مالح مش مالح زاكي او لا مستوي لا: مثال



pharmaceutical marketingبالنص الثاني من المحاضرة الا وهو نبلشرح ❑
الي موجود بأغلب الجامعات   لان المحتوى النظري سهل ❑

miniعنقبلحكينا MPAكانهمالشركاتلمدراءconcept theory  ولكن كتطبيق عمليالسلايداتيكونوا فاهمين

بعرفوما 
الي هو الأساس saleasesبعد   marketingحالها يجي تحترمالأدوية اليالأصل بشركات❑

بالسيلز اشهر5-4تقريبانوعيهخبرهفييكونلازم

الي نوخذه عن  marketingهسا يختلف ::: الدكتورعليهاوركزبالسلايداتموجودهمششغلاتعننحكيرح➢

general  يعني لما عملوا موضوع المسارات اخر فصل طلبوا دكاترة الاقتصاد انهم  يدرسوا  مادهmarketing 
السيارات /تعمل  تسويق للأدوية عن الملابس بدكلمافرقفيولكن

the)اهم فرق هوولكن best answer) لما بدي اعمل هوquantity for swat
multi layerدعاية بعمل

لاا... واء الي يشتري بيت سيارة  طيب  الدكتور هو الي يستخدم الداحناامثلا لما نشتري اواعي مين يشتري طبعا 

للدكتور لأنه الي يصرف الدواء marketingحنا نعمل ا❑



customerبين فرق واضح  marketingلباعنفي❖
consumer

Consumer customer

هو الي يستخدم 

الدواء فعليا الي

يكون بالعادة 
المريض 

هو  الي احنا بنزوره 

عشان نعمله دعاية او 
توعيه  او ترويج

هل الي وصف الدواء عمل دعاية مباشره للمريض؟؟؟ طبعا لا

ممنوع نعمل عليه دعاية وممنوع نحكي للمريض مباشره عنه  لازم بس الدكتور او%) 4في عنا اشي اشمه ❑

(الصيدلاني  او اطراف أخرى مثل المراكز الطبية  الصحية  شركات التأمين  وزاره الصحة يحكي عنه

ي للمريض هاي عن المكملات الغذائية  ممكن عادي نحك) الضريبةنسبهبالصيدلية عنفيهسمعتواكيد16%❑
(واصلا تنباع بالمولات وخارج الصيدلية 



الي هو الترويح للأدوية لمين  يصير  promotionهسا ➢

.1government( وزاره الصحة.FDA>)

.2Formulary ( الأدوية الي تعتمدها () معناها  بهاد المحتوى  انه الدوا داخل على التأمين

institution   كدواء معتمد سواء كانت وزاره صحه  مجموعه سلاسل صيدليه)

 non formularyالتأمينمش داخل علىمثلاالدواهادانهسمعناعمرنااكيدهساقبلطيب➢
customerيعتبروالتأمينالصيدلاني➢
فرقاهمتعتبرالي قبلالسلايدهاي مع ➢

نفهم مهنه الصيدلة اكثر في فرق ثاني جوهري   حتى نقدر 
؟؟؟؟؟ للإجابة health care providersبين جميع  موحدسعرهبالعالمأي سلعهفيهلهساطيب

....اقرأ المزيد

لبة محطوط على العالدوابتلاقي  سعرصيدليهكلعلىادخلليشموحديكونللأدوية مثلاهسا
يللثانمحلمنالأدوية يختلفغيرولكن اشي

والعكس غير صحيح  marketingيقدر يعمل أي  pharmaceutical marketingالي يقدر يعمل 



 sub agent >>> oldestفي غلط بالأردن شاسع  او نقدر نحكي فش تعاريف كافيه فيما يخص   
>>>> distributed

ايجينتسبووكيلمستودععننسمعهسا
الوكيل مستودع والعكس   السلسلة الصحيحة    بيسمييعني الاغلب يلخبط 

محلية وجود وكيل محلي حتى الشركات اليمنع أي شركه ادويه تبيع ادويتها في الأردن  الا من خلال❖

كذلك

الأدوية لتسعيرالتنظيماتوقانونالدوائيالاعلاموقانونالتعليماتبحكمالوكيل❖

(بالامتحان لأنها مش بالسلايدات جايه) نوعيهالأدوية مهارهتسعير
ما خذ وكاله  التسويق  داخل الأردن بالعادة الوكيل  والمستودع يكوناليهو:(agent)الوكيل➢

ن ولكن مش شرط  يمكن يكون ما خذ الوكالة وموزع الدوا   على اكثر م( هاد بالأردن) يكونوا نفسه

مستودع 
➢(sub agent )(distributor)  (الطلابحكوما فهمت شو ) زي  حليف عنا بالجامعة:  الموزع

رف هو الي مسموح له  يتص)هاد يوزع أصناف هو مأخذ وكالتهم : المستودع=الوكيلبينالفرقشو✓

(بالتعاملات الرسمية داخل الأردن باسم الشركة
✓Sub:(خلدون ابنالشرايعة)مثل عنا بالأردن للصيدلياتمنهمختلفة وببيعمستودعاتمنيوخذ



(عليهم سؤال بالامتحان ) بالأردن عنا  النظام نظام مرتب  الادويهلتسعير بالنسبه

سعربارخصالدواءعلىالمواطنيحصلحتىطرقلاربعنلجأ

المنشأ  او اقلبلبلدان يكون سعر الدواء بالأردن نفس سعر الدواء 1.

دول ونعمل متوسط حسابي 3ارخص ونوخذالاقتصاد حيثالأردن منمنقريبهدوله17لااسعارمتوسطنوخذ2.

الهم

بسبب الاتفاقيات بالسعوديهسعر ارخص من الأردن ينول سعره زي سعره بالسعوديهيكون3.

الطلب سعرمنارخصسعرالطلبصاحبقدماذا4.

80وبالسعوديهقرش  90يعني اذا اجا واحد  يبيع دوا وحكا انه سعره بالبلد المنشأ  دينار و سعره الوسيط بين الدول  
قروش10بسعربالأردن اقدمهبديوحكالناقرش اجا80سعرهالانلغايهيعنيقرش

%  55لحد ما يوصل بالميه75من البديل الأول والثاني بالميه80يتم تسعيرهم المحليهالادويه
مش متأكد الدكتور من الأرقام 

Pيقوم على حرف الماركيتنغ
✓ PRODUCT
✓ Price 
✓ Place
✓ Promotion



والاعلان نفسه وهاد غلط   انما يشمل الدعايههو الماريكيتنغفي ناس تفكر انه 
promotion

في عنا أدوات التحليل الي هم 
❑swat (strength. weakness )المنظهاو الشركهعوامل داخليه  يعني داخل هدول

بالوقت الحالي 

النجاح هي عوامل خارجيه وفرصالتحدياتعوامل❑
كل منظمه عمل لازم يكون الها تحليلات 

مهمات جدا وهدول  personal and professionalينفعووهدول

خامسهنهسطلابصيدلة  وشاركنقيباجاالزرقاءفعالية بنقابهمرهفيحالياقصهفي
فحاكلهم طالب  swatعلى وتشتغلولازم تعتمدوا على حالكم مش على الجامعة يحكيلهمكان 

هاد مشروح بفيديوهات  advice  swatنوخذهاد لمحو الأميه  احنا 


